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CRM$alesmobile 
La soluzione CRM per lavorare dovunque con un semplice tocco 
Il CRM è prima di tutto una strategia e una pratica aziendale, ma subito dopo è una soluzione con funzionalità ricche e 

potenti per automatizzare tutti i processi lavorativi che interfacciano o interagiscono con il cliente: vendite, marketing, 

customer service, amministrazione, project management, ecc… 

Da oggi, CRM$ales estende le proprie capacità a tutti i tipi di device tramite una piattaforma web ottimizzata per 

tutti i dispositivi mobile. 

 

Le principali funzionalità del prodotto portatile 
 

» Valutazione del cliente 

Facile visualizzazione dei dati commerciali ed economici del cliente 
 

» Analisi del cliente 

Con i modelli di Business Intelligence implementati il controllo è totale ed in tempo reale 
 

» Programmazione delle attività 

La gestione degli appuntamenti, la pianificazione di nuovi e la visualizzazione dei percorsi tramite il modulo Maps 

 

 

Come per la versione desktop di CRM$ales, il sistema è configurabile e verticalizzabile sull’esigenza del singolo cliente; 

è ad esempio integrabile con la gestione di cataloghi ed ordini su piattaforme pre esistenti e non. 

 

Scopri tutti i dettagli del prodotto su: www.crmsales.it 
 

 


